
LET´S TALK ABOUT 
MONEY, QUALITY AND 
ORGANISATION! 

TERMIN
Freitag, 20. Oktober 2023
15.00 - 19.00 Uhr

REFERENT
Dr. Wolfgang Gänsler

EINFACH. SCHLAU. DIGITAL.

Disclaimer 
Produktbilder sind nicht notwendigerweise  maßstabsgetreu, dienen nur illustrativen 
Zwecken und sind ggf. keine exakten Abbildungen des Produkts. Nur zur Anwendung 
durch ärztliches Fachpersonal geeignet. Bitte beachten Sie die Bedienungsanlei-
tungen und Produktinformationen, insbesondere für Indikationen, Gegenanzeigen, 
Warnhinweise und Sicherheitshinweise. LOGON-Produkte werden hergestellt und 
vertrieben von der LOGON OMF  Bioactive Systems GmbH, Esslinger Straße 6, 75179 
Pforzheim.

Anmeldebedingungen 
Bitte melden Sie sich telefonisch oder schriftlich per E-Mail an. 
Sie erhalten eine Teilnahmebestätigung und eine Rechnung 
mit ausgewiesener Mehrwertsteuer. 

Die Teilnahmegebühr ist innerhalb von 15 Tagen nach 
Rechnungsstellung ohne Skontoabzug zu entrichten. Die 
Teilnahmegebühren verstehen sich zuzüglich der gesetzlichen 
Mehrwertsteuer. 

Wird die Durchführung einer Veranstaltung (z. B. durch 
Verhinderung des Referenten) unmöglich, behält sich 
LOGON vor, die Veranstaltung abzusagen. Bereits entrichtete 
Gebühren werden zurückerstattet, weitere Ansprüche auf 
Entschädigung bestehen nicht.

www.go-logon.de

HIERMIT MELDE ICH MICH ZUM 
VORTRAG AM FREITAG, 20. OKTOBER 
2023 IN PFORZHEIM AN:

Datum/Unterschrift

Absender/Stempel

Teilnehmer/Name

E-Mail

Bitte ausfüllen

Teilnehmer/Name

E-Mail

    Ich komme alleine

    Ich komme in Begleitung von 		  Personen

    Ich/wir nehme/n an der Firmenbesichtigung teil 4
PUNKTE



TERMIN

Freitag, 20. Oktober 2023 
16.00 - 19.00 Vortrag
Im Anschluss Get together
mit Verpflegung

ORT

LOGON Hauptsitz
Karlsruher Str. 24
75179 Pforzheim

GEBÜHR

110 € zzgl. MwSt. 

TEILNEHMER

Max. 20 Personen

FORTBILDUNGS-
PUNKTE

4, Fortbildung nach 
BZÄK/DGZMK

KONTAKT

Weitere Fragen beantwortet 
Ihnen gerne das LOGON 
Team Fortbildung und Veran-
staltung:

Telefon LOGON: 
07231 207 222 80
E-Mail: 
events@go-logon.de

ANMELDUNG 

Bitte melden Sie sich unter 
Angabe Ihrer vollständigen 
Kontaktdaten telefonisch 
oder per E-Mail an:

Telefon LOGON: 
07231 207 222 80
E-Mail: 
events@go-logon.de

 LIEBE KOLLEGIN, LIEBER KOLLEGE,

Der Let´s talk about Money-Vortrag handelt sehr ausführlich, 
ein auf den Patienten abgestimmtes Dienstleistungskonzept 
ab. Dieses hat zum Ziel, mit einer qualitativen Zahnheilkunde 
und adäquaten Honoraren - bei gleichzeitiger hoher 
Akzeptanz durch die Patienten – das Optimum zu erzielen. 
Der Referent geht durch alle Fachgebiete der restaurativen 
Zahnheilkunde und zeigt perfektionierte Abrechnungsmög-
lichkeiten. 
Es werden Wege aufgezeigt, welche folgende Ziele verfolgen:  

•	 Zukunftsorientierte Zahnheilkunde zum Wohle des  
Patienten, aber auch zur eigenen fachlichen und  
monetären Zufriedenheit

•	 Die Wege in die zunehmende Privatberechnung durch 
qualitative Zahnheilkunde

•	 Aktive Gestaltung der GOZ 2012 mit unternehmerischer 
Gewinnkalkulation, Musterrechnungen und Formular-
vorlagen

•	 Erfolgreiche Strategien für den Umgang mit Kostenträ-
gern (GKV/PKV)

Dr. Gänsler zeigt ein modernes, patientenorientiertes Praxis-
konzept und zeigt in seinem Vortrag einen Querschnitt aus 
Marketing, Abrechnung, Honorierung, BWA-Optimierung und 
Ausweitung des GOZ-Anteiles. 

Der Let´s talk about Money-Kurs ist auch für Assistenzärzte/-
ärztinnen und Verwaltungsfachkräfte sehr gut geeignet. 

Wir freuen uns auf Ihr Kommen!
Ihr Dr. Wolfgang Gänsler und das LOGON Team

PROGRAMM VORTRAG
15.00 - 15.45 Uhr Firmenbesichtigung für Interessierte

16.00 - 19.00 Uhr Vortrag Dr. Gänsler

Ab 19.00 Uhr Get together mit Häppchen + Getränken

Inhalte
•	 Vorstellung organisatorischer, fachlicher und konzeptio-

neller Inhalte, wie sie in einer modernen Dienstleistungs-
praxis benötigt werden.

•	 Modell einer „Patientenpraxis“ mit qualitativer und 
•	 adäquat honorierter Zahnheilkunde über alle Fachbereiche 

(PA, Kons, Adhäsivtechnik, Implantologie, Funktion, Ge-
samtsanierungen).

•	 Zahnärztliche Therapien und deren Berechnung nach der 
GOZ/BEB 2012, über alle Fachgebiete der Zahnmedizin.

•	 Umgang mit dem (Neu-) Patienten, Kommunikation,  
Visualisierung, Argumentation, Gesprächsführung,  
Persönlichkeitsstrukturanalyse, komplexe Therapie- 
planung und Beratung des Patienten.

•	 Zahnheilkunde unter betriebswirtschaftlichen Aspekten. 
Gewinnmaximierung, aber wie? 

•	 Tipps, Ideen und Anregungen u.v.a.m. aus 30 Jahren  
eigener Praxistätigkeit und der Erfahrung mit einem  
privatzahnärztlich orientierten Konzept trotz Kassen- 
zulassung.


